Base de datos
Los estudiantes deben ingresar la siguiente información.
	Fecha
	Sucursal
	Vendedor
	Categoría
	Producto
	Cantidad
	Precio Unitario
	Costo Unitario

	05/01/2026
	Guatemala
	Juan
	Informática
	Laptop
	3
	6500
	5200

	08/01/2026
	Guatemala
	Ana
	Informática
	Mouse
	25
	75
	45

	12/01/2026
	Cobán
	Luis
	Informática
	Monitor
	6
	1800
	1450

	18/01/2026
	Salamá
	María
	Redes
	Router
	8
	720
	520

	22/01/2026
	Zacapa
	Pedro
	Informática
	SSD
	12
	650
	470

	05/02/2026
	Guatemala
	Juan
	Informática
	Teclado
	20
	160
	100

	10/02/2026
	Cobán
	Ana
	Oficina
	Impresora
	2
	2400
	1900

	14/02/2026
	Salamá
	Luis
	Audio
	Bocinas
	8
	420
	300

	20/02/2026
	Zacapa
	María
	Informática
	RAM
	15
	450
	320

	27/02/2026
	Guatemala
	Pedro
	Seguridad
	Cámara IP
	5
	780
	590

	05/03/2026
	Cobán
	Juan
	Electrónica
	Smart TV
	2
	4700
	3850

	09/03/2026
	Salamá
	Ana
	Informática
	Laptop
	4
	6500
	5200

	15/03/2026
	Zacapa
	Luis
	Redes
	Switch
	6
	980
	760

	21/03/2026
	Guatemala
	María
	Audio
	Micrófono
	10
	520
	350

	28/03/2026
	Cobán
	Pedro
	Mobiliario
	Silla Gamer
	4
	1900
	1450

	04/04/2026
	Salamá
	Juan
	Mobiliario
	Escritorio
	3
	2400
	1800

	10/04/2026
	Zacapa
	Ana
	Informática
	Monitor
	5
	1800
	1450

	18/04/2026
	Guatemala
	Luis
	Informática
	Mouse
	30
	75
	45

	24/04/2026
	Cobán
	María
	Oficina
	Proyector
	2
	5600
	4200

	30/04/2026
	Salamá
	Pedro
	Informática
	Tablet
	3
	3200
	2550

	06/05/2026
	Guatemala
	Juan
	Informática
	SSD
	14
	650
	470

	12/05/2026
	Cobán
	Ana
	Redes
	Router
	10
	720
	520

	18/05/2026
	Salamá
	Luis
	Seguridad
	Cámara IP
	7
	780
	590

	25/05/2026
	Zacapa
	María
	Audio
	Bocinas
	9
	420
	300

	30/05/2026
	Guatemala
	Pedro
	Informática
	RAM
	18
	450
	320



Actividades
Parte 1 (15 puntos)
1. Convertir la información en una Tabla Inteligente. 
2. Nombrar la tabla Ventas. 
3. Aplicar un estilo profesional. 

Parte 2 (20 puntos)
Agregar las siguientes columnas.
· Venta Total 
· Costo Total 
· Utilidad 
Utilizar fórmulas.

Parte 3 (15 puntos)
Aplicar las siguientes funciones.
· SUMA 
· PROMEDIO 
· MAX 
· MIN 
Para calcular:
· Venta Total General 
· Venta Promedio 
· Venta Mayor 
· Venta Menor 

Parte 4 (15 puntos)
Crear una Tabla Dinámica que muestre:
· Ventas por Sucursal. 
Agregar un Segmentador para Categoría.

Parte 5 (10 puntos)
Crear un Gráfico de Columnas basado en la Tabla Dinámica.
El gráfico debe contener:
· Título. 
· Etiquetas de datos. 
· Diseño profesional. 

Parte 6 (10 puntos)
Crear un Histograma utilizando la columna Venta Total.

Parte 7 (15 puntos)
Utilizar Buscar Objetivo.
La empresa desea obtener una Venta Total General de Q420,000.
Modificar únicamente el Precio Unitario de la Laptop para alcanzar esa meta.
Registrar:
· Precio original. 
· Precio calculado. 


Preguntas de análisis
Responder en una hoja llamada Conclusiones.
1. ¿Cuál sucursal obtuvo mayores ventas? 
2. ¿Qué producto generó mayor utilidad? 
3. ¿Cuál fue la venta máxima? 
4. ¿Qué muestra el histograma sobre la distribución de las ventas? 
5. ¿Qué precio debería tener la Laptop para cumplir la meta establecida? 
6. ¿Qué decisión recomendaría a la gerencia?

